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Cette page constitue un extrait de document commercialisé par NetPME. Il 
vous est communiqué afin de vous aider à visualiser son contenu. 
Cet extrait ne peut être utilisé seul, à l’exclusion du reste du document. 
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Comment présenter et réaliser un vrai business plan ? Cette étape à laquelle n’échappe aucun 
porteur de projet est indispensable pour convaincre une banque ou des investisseurs potentiels.  
Le business plan est crucial car il doit restituer une synthèse de votre projet et traduire en termes 
financiers vos hypothèses de développement sur 3 ans. La décision de financer ou non votre projet 
sera prise par vos interlocuteurs en analysant votre business plan. Mieux vaut ne rien oublier et mettre 
toutes les chances de réussite de votre côté. 
 

Téléchargez BIZPREV ϰ,  composé de 3 éléments majeurs : 
1) Un exemple très détaillé et commenté pour vous guider « pas à pas » dans lΩélaboration de 

votre business plan. 
2) Une matrice de business plan « vierge » que vous devrez compléter avec vos chiffres. Cette 

matrice traduira instantanément vos hypothèses  en un compte de résultats, un bilan 
prévisionnel, un plan de financement et votre besoin de fonds de roulement (BFR). De plus, 
cette matrice produira automatiquement des tableaux de synthèses incluant les ratios 
financiers indispensables et des graphiques.  

3) Une trame (plan détaillé) à compléter pour savoir comment présenter votre business plan. 
 
BIZPREV inclut aussi un lexique très complet des termes financiers à connaître. 
 
Ce module est utilisable sur un ordinateur PC ou Mac doté de Microsoft Excel® 97 et supérieur 
ainsi que Word® 97 et supérieur. Aucune installation de logiciel n’est nécessaire. 
Notre modèle de business plan exclusif est prêt à lΩemploi et ne nécessite pas de mise à jour 
ultérieure. Vous pouvez le réutiliser pour plusieurs projets. 
 
Dans les pages suivantes, découvrez quelques exemples du contenu proposé : 
 
NB : Les paramètres modifiables figurent en orange dans les onglets. Les cellules en vert sont 

également modifiables mais dans ce cas vous écraserez des formules de calcul destinées à simplifier 
certaines estimations de coûts effectuées dans l'onglet "Paramètres". Les cellules en bleu ne sont en 
revanche pas modifiables.  

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

Exemple des paramètres principaux 
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Exemple de ratios financiers calculés par BizPrev. 
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Exemple de besoin en fonds de roulement calculé par BizPrev 
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