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« PLAN MARKETING » est un outil de cadrage des actions marketing et commerciales d'une 
entreprise. Ce module est utilisable sur un ordinateur PC ou Mac doté de Microsoft Excel(R). 
 
 
Les principaux résultats fournis par "Plan Marketing" sont relatifs aux éléments suivants : 
 
- Objectif de part de marché (en valeur) sur 1, 2 ou 3 segments (un segment est un couple 
produit/marché. Par exemple la vente de chocolats de luxe auprès des grandes entreprises). 
 
- Marge sur coûts commerciaux et coûts directs pour chacun des couples produit/marché. 
 
- Prévisions globales de CA et de marges sur coûts commerciaux et sur coûts directs. 
 
- Sans oublier la cohérence des différentes actions commerciales prévues au cours de l'année. 
 
 
 

Les principales rubriques du fichier présentent: 
 
    [Segments 1, 2 et 3] 
 - L'estimation de la taille et de la croissance de chaque segment de marché considéré. 
 - Les objectifs de CA et de part de marché sur chaque couple produit/marché : offre, segment et 
territoire. 
 - Les moyens marketing spécifiques à chaque offre/segment ou couple produit/marché. 
 - Les effectifs commerciaux requis pour chaque offre/segment ainsi que les coûts correspondants. 
 
    [Général] 
 - Les 3 principaux couples produit/marché de l'entreprise : offres/segments/territoires. 
 - Les 10 principaux leviers d'action marketing prévus pour promouvoir l'entreprise. 
 - Les effectifs commerciaux et marketing généraux et les dépenses de personnel correspondantes. 
 
    [TOTAL] 
 - Le total des dépenses marketing et commerciales de l'entreprise, salaires inclus. 
 - Les prévisions de marges sur coûts commerciaux et sur coûts directs. 
 
    [Actions] 
 - Les principales actions à entreprendre au plan marketing et commercial sur les deux prochaines 
années. 
 

 
Les paramètres et renseignements principaux que vous devez indiquer dans les feuilles Excel sont en 
orange. Les cellules en bleu ne sont pas modifiables.  
 
Ce fichier comporte également un exemple commenté (onglets "Exemple1" et "Exemple2"). 
 
 
 

Voir un exemple ci-dessous : 
 
 
 
 
 
 
 
 
 



[APERÇU PLAN MARKETING ET COMMERCIAL] www.netpme.fr 

 

3 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 



[APERÇU PLAN MARKETING ET COMMERCIAL] www.netpme.fr 

 

4 
 

 
 
 
 
 
 
 


